e [ aprendiendo a EAEEY

Panama

Octubre 2007




<= aprendiendo a RN

¢ QUE BUSCAMOS ?

SENSIBILIZAR A PYMES DE LA REGION CON
POTENCIAL DE LA NECESIDAD DE EXPORTAR

CON UN PROGRAMA INTEGRAL QUE
PERMITA A LAS PYMES SER MAS
COMPETITIVAS PARA  ABORDAR LOS
MERCADOS EXTERIORES

LES OFRECEMOS APOYO Y ASESORAMIENTO
PERSONALIZADO

QUEREMOS AYUDAR A NUESTRAS PYMES A
“TOCAR MERCADOS”
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; COMO LO HACEMOS ?

APRENDIENDO A EXPORTAR CONSTA DE : "

AREA

COMPETITIVIDAD BYViES

mUna Jornada de lanzamiento en la que contamos con
expertos para asesorar a pymes y con empresas con Aot |

POR LOS MEJORES PROFESIOHALES

éxito internacional que contaran sus experiencias en
el exterior

BNl BN . Wt . .

APRENDIEN ¢

Tex'yidar®. s para que seas mas competitivo

. Apuntate yag

®m Un Programa de apoyo a la pyme durante todo

un ano, para ayudarla a ser mas competitiva
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CAPTACION Y DIFUSION :

= VISITA PERSONAL A 800 EMPRESAS PAR
INVITARLAS A LA JORNADA

= CAMPANA DE COMUNICACION

= ESPECIAL EN PRENSA DE 8 PAGINAS EL
DOMINGO ANTERIOR

EL. PROGRAMA : El mundo por montera
= RUEDA DE PRENSA : HORA 12'30 parche it camate BT NTES SEEEHENE Y3 no hay fr

I.n
qmlxgqmru:inmmciuuln Com el objetivo de reducir este uyﬂhﬂﬂbﬂn':
( £

= JORNADA : HORA 16'00 — 20'00 e ;i;;m.:,,t “”““' e 3

w.
ot abril un défici de 23528 mi- uhmmlommm (Pasa a les pdginns 2 y 30

® ENCUENTRO EMPRESARIAL : HORA 18’30
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EJEMPLO CAMPANA PRENSA
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EJEMPLO CAMPANA PRENSA
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LA JORNADA:
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LA JORNADA:
VISITA DINAMICA A ZONA EXPOSICION DOS AREAS:

® Area Competitividad PYME con Asesoramiento de Expertos en :

EINANCIACION Y COBRO

= Ban

| ‘ » Web y Tecnologia
) = Innovacion y Disefo

= Comunicacion y Marca
« Financiacion y Cobro

= Contratos y Tramites

= Ferias

» Ayudas a la PYME




NGO Exportar

LA JORNADA:

Area Internacionalizacion con la presencia de

Programas:

« ICEX

- Direccion General de Promocion Industrial

» Camaras de Comercio de la region

» Programa Aprendiendo a Exportar

« Oficinas Econdmicas y Comerciales de
Espana en el Exterior

« Programa PIPE

Instituciones vy
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LA JORNADA:

m Zona Interactiva Aprendiendo a Exportar, con los 10 primeros pasos para
salir al exterior

B Presentaciones de 5 minutos, cada cuarto de hora, durante toda la tarde,

en speaker’s corner
AP DIENDO
m Proyecciones videos casos de éxito EXPERIENCI AS EXPORTADORAS

CASOS DE EXITO "

= Videojuego Aprendiendo a Exportar [

TAN FACIL COMO NECESARIO 21"

/
. , | b
® Cibercafé A
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LA JORNADA:
Y POR ULTIMO:

ENCUENTRO EMPRESARIAL (18’30 h. a 1930 h.)

®» Tres pymes de la region de reciente y exitosa trayectoria
internacional cuentan su experiencia

£1.CUENTRO EMPRESARIAL [
Y BE= E e H= EHs ==

% e
www.aprend1endoa'1xpurlar.co
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18 JORNADAS REALIZADAS :

Asistentes

Asistentes
ANO 2005 ANO 2006
< Oviedo, 31 mayo —. 428 | <% Badajoz, 28 de septiembre__, 335
< Zaragoza, 27 junio —p 671 | % Coslada (Madrid), 25 oct. _, 313
“ Malaga, 4 octubre — 520 | < Tenerife, 30 Noviembre 320
% A Corufa, 21 diciembre — 373 _
. ANO 2007
. ANO 2006 _ % Santander, 1 Febrero — 330
o Tarras~a (Barce_lona), 8 de febrere—~ 402 % Alicante. 1 de Marzo 627
% Logrofio, 5 abril 333 | & Pamplona, 21 de marzo — 394
% San Sebastian, 11 de mayo  — 330 | < Murcia, 26 de abril — 485
+ Ciudad Real, 7 de Junio —s 281 | % Palma de Mallorca, 7 junio — 338

® Burgos, 6 de Julio — 391 *» Gerona, 4 octubre — 288
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RESULTADOS HASTA LA FECHA

" SPEAKER'S O

—

m  10.532 EMPRESAS VISITADAS

=  MAS DE 4.700 ASISTENTES

m  PRESENCIA CONTINUADA DE LA
EXPORTACION EN MEDIOS
NACIONALES Y REGIONALES
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PROXIMAS JORNADAS 2007

®m Madrid Tecnolégico—= 7 Noviembre

® Coérdoba — 29 Noviembre

® |as Palmas — 20 Diciembre

PROXIMAS JORNADAS 2008

®m Castelldn — Noviembre
B Almeria — Marzo
® Ledn s Abril

® Vigo — Junio
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EL PROGRAMA APRENDIENDO A EXPORTAR:

. COMO APOYA A LA PYME?

1. ANALIZANDO SU POSICION COMPETITIVA'Y SU POTENCIAL
EXPORTADOR : =

bl |

Para ello le realizamos un
diagndstico gratuito a cada
empresa con el fin de identificar los
puntos de mejora necesarios para

iniciar su salida al exterior
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EL PROGRAMA:

. COMO APOYA A LA PYME?

2. ASESORANDOLA EN TODOS AQUELLOS ASPECTOS QUE LE PERMITAN
MEJORAR SU COMPETITIVIDAD INTERNACIONAL

La empresa podra contar con expertos en :

- dy |

m Estrategia de comunicacion y marca
m Utilizacion de nuevas tecnologias y web
» Aspectos fiscales y contractuales

® |nnovacion de procesos y productos

m Situacion financiera de la empresa




NGO Exportar

EL

;. COMO APOYA A LA PYME?

2.

PROGRAMA:

CON APOYO FINANCIERO

LINEA DE FINANCIACION APRENDIENDO A EXPORTAR ICEX-ICO : SU EMPRESA
PUEDE OBTENER 100.000 EUROS AL 0% DE INTERES PARA TODO TIPO DE
GASTOS QUE APOYEN SUS PRIMEROS PASOS EN EL EXTERIOR

LINEA DE ASEGURAMIENTO DE COBROS : LE GARANTIZAMOS EL COBRO DE
SUS PRIMEROS 100.000 EUROS DE VENTA AL EXTERIOR AL 0% (LINEA ICEX-

ICO)

APRENDIENDO A EXPORTAR LE PERMITE VENDER MERCADOS EXTERIORES A
—COSTECEROYRIESGOCERO
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